
※本申込書にご記入いただいた個人情報につきましては、講座開催に係る受講者の確認、受講者名簿の作成、出欠確認、受講料の入金確認及び 
  講座運営に関する連絡の目的のみに使用いたします。 

 静岡商工会議所ビジネススクール行    実戦！営業研修          申込用紙 
FAX:054-253-5119                           ＨＰ 

事業所名 TEL 

役職/申込者名 FAX 

所在地 
〒 

E-mail ＠ 

役職/参加者名 

役職/参加者名 

会員・一般 (どちらかに○をつけてください) 受講料合計 (       ) 円   振込予定日   月   日 

カリキュラム  営業のコツとは何でしょう？お客様が欲しいと思わなければ商品は売れません。しかし、お客
様が欲しいと思ったときに、身近にいなければこれもまた商品は売れません。よって、営業マン
は、常にお客様の身近な存在であることが第一です。身近な存在であり続ける動き方こそ営業の
コツといえるのではないでしょうか。 
本研修では、営業担当としての基本行動の実践、アプローチからクロージングといった営業プロ
セス全てにおける必須スキルをロールプレイングにより強化します。 
営業社員の行動を見直し、業績・成果に直結する行動力と自信を身につけるため、理論と実戦
ロールプレイングを重視した営業研修です。よって、単に気合いだけの研修ではなく、実践行動
を伴い自己改善を促すことを目的として実施致します。 
１日で見違えるセールスパーソンへの変身を目指しましょう。 
当研修を受講された方の96％が「役に立った」、82％の方が「売上が上昇した」と回答されて
います。是非この機会をご活用下さい。 

<お申込方法> 
◆右記申込用紙またはＨＰよりダウンロードし、必要事項をご記入後FAXにてお申込ください。 
 （受付後、申込者様宛に「申込受信のお知らせ」をFAXで返送いたします。） 
 ＊お申込後、受講料を原則として講座開催の３日前までに下記銀行口座まで 
  お振込み願います。（恐れ入りますが、振込手数料はご負担願います。） 
 ＊講座開講日までに受講券を申込者様宛にFAX送信いたします。 
 ＊受講料の返金はいたしかねますので、ご了承ください。 
 ＊最少催行人数は５名となります。 
◆振込先 静岡銀行 呉服町支店 普通預金 NO.13098 口座名：静岡商工会議所 

会員：12,960円 
一般：16,200円 

静岡商工会議所 403会議室 

50名 定員になり次第  
締め切り 

静岡商工会議所ビジネススクール 

(教材費及び 
 消費税含む) 

日時 

会場 

参加費 定員 

主催 

(木) 10:00~17:00 11/15 

■ビジネススクール専用ホームページ http://www.cci-biz.com/shizuoka/ 
■静岡商工会議所ホームページ      http://www.shizuoka-cci.or.jp/ 

＜お問い合わせ＞ 

TEL：050-3528-0853 FAX：054-253-5119 

お問合せはこちら：静岡商工会議所ビジネススクール 
静岡市葵区黒金町20-8 

昨年度参加者の声  

・見直せたことや今後まさに実践していきたい事も教えて頂いて、今後が自分でも楽しみです。 
    お世話になりまして誠にありがとうございました。 
・限られた時間で成果を出すためには、いかにたくさんの顧客と向き合えるか。成果・時間の 
 見える化をすることが営業力を上げる。肝に銘じます！ 
・営業のプロとして時間をコントロールし、できるだけ長くクライアントに向き合っていきます！ 
・ロールプレイングは緊張しましたが、個性のある他の会社の営業を拝見でき、非常に勉強に 
 なりました。自社の営業のやり方を見直す良い機会になりました。 
・話が実践に使える内容ばかりで、とても勉強になりました。忘れずに実行します！ 
・他業種の方の営業トークが聞けたことで自分の能力の判断基準ができました。 
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